INFORMAZIONI PERSONALI

Nome FAGA, Fabio
Indiizzo | 2/, Cascina Pratoferro , 10030, Vische, (To)
Cellulare 3493203264
Fax 0119838807
E-mail fabio.faga@libero.it

fagaimballaggisas@alice.it

Nazionalita italiana

Datadinascita .| 19-04-1976

ESPERIENZA LAVORATIVA

e dal 2009 ad oggi Titolare e legale rappresentante della FAGA IMBALLAGGI SRL
Cascina Pratoferro 2 /a ,10030 ,Vische (To)

* Tipo di azienda o settore Segheria, azienda di produzione di imballaggi
* Tipo di impiego Titolare
* Principali mansioni e responsabilita Gestione rapporto clientela/fornitori, contabilita, gestione consegne,gestione banche.
ISTRUZIONE E FORMAZIONE

* date 09/1991-07/1996

* Nome e tipo di istituto di istruzione Istituto Capitini Ivrea (To)
* Principali materie / abilita Italiano,matematica,estimo, topografia.
professionali oggetto dello studio
* Qualifica conseguita Diploma di geometra

* Livello nella classificazione Diploma di scuola secondaria superiore
nazionale (se pertinente)
CAPACITA E COMPETENZE
PERSONALI

Acquisite nel corso della vita e della
carriera ma non necessariamente
riconosciute da certificati e diplomi

ufficiali.
MADRELINGUA ITALIANO
ALTRE LINGUA
INGLESE/ FRANCESE
* Capacita di lettura livello: buono
* Capacita di scrittura livello, buono
* Capacita di espressione orale livello: buono
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CAPACITA E COMPETENZE
RELAZIONALI

Vivere e lavorare con altre persone, in
ambiente multiculturale, occupando posti
in cui la comunicazione é importante e in

situazioni in cui € essenziale lavorare in
squadra (ad es. cultura e sport), ecc.

CAPACITA E COMPETENZE
ORGANIZZATIVE

Ad es. coordinamento e amministrazione
di persone, progetti, bilanci; sul posto di
lavoro, in attivita di volontariato (ad es.
cultura e sport), a casa, ecc.

CAPACITA E COMPETENZE
TECNICHE

Con computer, attrezzature specifiche,
macchinari, ecc.

PATENTE O PATENTI
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Comunicare in modo chiaro e preciso, rispondere a specifiche richieste della committenza e/o
dell'utenza di riferimento grazie alle attivita di relazione con la clientela e la rete di vendita svolte
negli anni.

Organizzare autonomamente il lavoro, definire priorita e assumere responsabilitd acquisite in
tal modo di gestire totalmente le diverse attivita rispettando le scadenze e gli obiettivi
prefissati ed lavorare in situazioni di stress.

Ottima conoscenza del pacchetto Microsoft Office.
Capacita d’ utilizzo di tutte le macchine

PatenteBe C




